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Proc¢ Prodejni dovednosti?

Chcete zlepsit svoje prodejni vysledky? Chcete zjistit jak zménit svUj
pristup a lépe uspokojovat potreby svych zakaznikG?

Tato digitalni rozvojova cesta vam pomuze vylepsit vase prodejni
dovednosti, které jsou klicoveé pro uspésné vedeni prodejniho
jednani. Seznamte se s jednotlivymi kroky prodejniho postupu a
ziskejte uzitecnée tipy pro vasi praxi.

DIGITALNI CESTA ZAHRNUJE TATO TEMATA _—

Hodnoceni urovné prodejnich dovednosti @)

Priprava na prodejnijednani
Analyza potreb zakaznika
Argumentacnianalyza
Prezentace reseni
Zvladaninamitek

Cenova jednani

Uzavreni jednani

FORMA

Ucelena digitalnirozvojova cesta pfistupna 6 mésicl

Vyuziti interaktivnich prvkd, videi, cvi¢eni a storytellingu
Dokumenty ke stazeni

Online podpora - 2hodinové virtualni setkanis konzultantem
Doplnkové materialy a e-moduly
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